SIRAT EGIE

Wer wachsen w

Il braucht

hes Bewusstse

In

I1SC

strateg

Ierern

Funf Fragen zum Reflekt

- NEDDERMANN
ONSULTING+

%
—
e

-

e

N




1

Wie bewusst nehmen wir
unsere Umgebung wahr,
in der wir tatig sind?

o Wettbewerb

o Kundenerwartungen

o Trends in unserer Industrie
o Gesetze und Vorschriften
o Medien/Berichterstattung
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Welchen Einfluss haben
unsere Entscheidungen
und Handlungen?

o Auf Produktangebot
o Auf Kunden

o Auf Mitarbeiter

o Auf Investoren

o Auf Wettbewerb
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Wie sieht das Idealbild der
Zukunft unseres
Unternehmens aus?

o Produkt- und Serviceangebot
o Markte und Kundensegmente
o Branding

o Kundenwahrnehmung

o Marktanteile
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Welche strategischen
Schlusselfaktoren sind
ausschlaggebend fur unser

Wachstum?

/um Beispiel:
o Talente/Rekrutierung

o |nnovation
o Branding

o Kultur

o Marktanteile
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Wie gut sind wir in diesen
Schlusselfaktoren aufgestellt
und welche Verbesserungen
mussen wir in Angriff nehmen?

o |dealzustand definieren
o Diskrepanzen evaluieren
o Mallnahmen ableiten
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STRATEGIE-SPARRING
BUCHEN

Lassen Sie Ilhre Uberlegungen von

Marc Neddermann auf Herz und Nieren
in lhrem besten Sinne prufen. Mit einer
Reihe von neuen Perspektiven und
Ansatzen werden Sie und Ihr Team in
intensiven Gesprachen viele wertvolle

An regungen mitnehmen.
+49-4703-9210840
marc@neddermannconsulting.com
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